スマート・スタート　チェックリスト　７２－９０－１２０プラン
シナジー・ワールドワイドにようこそ。あなたがこのビジネスで成功するためには、懸命な努力が必要です。しかし、その努力がもたらす成果の素晴らしさにあなたは驚くことでしょう。このトレーニング・システムを使ってあなたがメンバーを増やし、そのメンバーにも同じようにこのトレーニングの方法を教えてあげることによって、その成果はより確実なものとなります。あなたがメンバーになったら７２時間以内に、このチェックリストをあなたのスポンサーと一緒に作成して下さい。目標は、９０日以内に少なくとも月＄１２０の収入を獲得すること。これが『７２－９０－１２０プラン』です。さあ、一緒にスタートしましょう。
· 1. 入会手続きを完了しましょう　（郵送です） 
· 入会申込書、初回注文書、オートシップ注文書に記入しましょう。　（紹介者からもらってください）
· e-club に登録しましょう。（www.synergyworldwide.com　から簡単に登録ができます。会社からのミーティング情報や最新情報がメールで送られてきます。
· グループのHPにアドレス登録しましょう。www.synergy-ww.ne.jp 
· 2.  あなたがこのビジネスをスタートした理由と、あなたの目標を明確にしましょう。（２～４ページ）
あなたの成功のためには、この最初のステップが最も重要です。毎日、目標をレビューしましょう。   
· 3.  製品を使いましょう。
製品が手元に届いたら、すぐに使用を開始してください。製品の素晴らしさをまずご自分で経験すれば、ビジネスに対する自信が深まります。
· 4.  あなたのアップラインにいるサポート・チームを５人挙げて下さい。
そして、今日のうちにその５人に連絡をとり、自己紹介をしましょう。あなたがシナジーに参加した理由を話してあげて下さい。
＜名前＞



＜電話番号＞


＜email＞
____________________________ _______________________________________ __________________________________

____________________________ _______________________________________ __________________________________

____________________________ _______________________________________ __________________________________
____________________________ _______________________________________ __________________________________
____________________________ _______________________________________ __________________________________
· 5.  あなたのターゲットを明確にしましょう。(３ページ：リード・リスト）
あなたの仕事は、自分の人生を変えたいと考えている人々を探し出すことです。方法によっては、経費がかかるものもあり、かからないものもあります。あなたが今知っている人から始める方法もあり、全く新しい人に出会う方法もあります。結果が早く出るものもあり、時間のかかるものもあります。まず、あなたの知っている人々１００人の名前と電話番号をリストアップしてください。『あなたが知っている人すべて』です。
· [image: image1.emf] 

     氏名 : ___________ ___ _ ______________            電話番 号 . _____ ____________________       Email: _________ _ __________________    

6.  あなたの初期投資を取り戻しましょう。
あなたのスポンサーが、あなたが作ったリスト上の人々へのコンタクト方法からスポンサーするところまでのお手伝いをします。あなたの仕事は、関心を持つ人々を紹介すること、あなたのスポンサーの仕事は、その方にビジネスを説明し、入会まで導くことです。
· 呼びかけ：正直に、正面から、そして簡潔に行ないましょう!!! 
説明： あなた(Bridge) の役割は、説明する人(Advisor) とあなたの友人(Client) の橋渡しをすることです。これを A-B-Cの関係と言います。
· 決心：　関心を持つ人に、ビジネスをしよう、あるいは製品を使おう、と思っていただくこと
· 入会登録：
· １ヶ月目に、少なくとも４人をスポンサーする（６００CVの初期投資を取り戻す）。
· ３ヶ月目に、少なくとも２０人があなたのグループに入っている（左右１０人ずつ）。
· フォローアップ：　スポンサーした後のフォローアップが大事です。
· 繰り返す：上記の５ステップを繰り返すこと。このビジネスは『繰り返しのビジネス』なのです。
· 7.  チーム作りの戦略
４本の足を育てれば収入は増えますが、最初はFC２の左とFC３の右の外側２本の足を集中して育てた方が、メンバーの協力関係が強まり、しっかりした基盤ができます。少ない方の足が１０万CVを達成したら、残りの２本をスタートしましょう。
· 8.  トレーニング・ツール、販促品を購入しましょう。やはりツールは必需品です。
　　　　（シナジーのHPからダウンロードできる物もあります）
· 登録用紙（申請書）
· 初回注文書
· オートシップ注文書
· プロダクトラインナップ（カタログ）
· スターターキット
· デモセット
· 9.  あなたのスケジュール手帳に、ビジネスを広げるための行動スケジュールを記入しましょう。 
· 毎週のトレーニング・コール
· 毎週のカンファレンス・コール、ビジネス・プレゼンテーション、自宅ミーティング
· アプローチする人の選定とフォローアップの時間
· 計画作りは大事ですが、あなたのダウンラインといつも連絡をしていないと、ダウンラインは育ってゆきません。
· 10.  あなたのスマート・スタート・トレーニングの完了です。
· あなたの目標シートと目標達成の活動シートをあなたのスポンサーに渡して下さい。
· １００人リストの中から、あなたの近隣の知り合い２５人と、遠くに住む知り合い２５人のリストを作り、スポンサーに渡して下さい
· スポンサーと話をして、７２時間スマート・スタート・トレーニングを終了し、一緒に会員候補を探し始めます。
さあ、これであなたのビジネスの成功に向けて、一歩を踏み出すことができます。
[image: image2.emf] 

     氏名 : ___________ ___ _ ______________            電話番 号 . _____ ____________________       Email: _________ _ __________________    


あなたがシナジー・ビジネスをスタートした理由は？
あなたがこのビジネスをスタートした理由と、将来の夢をいつもはっきりと認識していることが大事です。あなたの意思決定に対して賛成してくれない人（あなたの夢を奪おうとする人）も現れるでしょう。うまく行かずにやめてしまいたいと思うこともあるでしょう。そのような困難を乗り越えるために、最初にスタートした理由をはっきり認識することが今、大事です。どんなビジネスでも、必ず困難にぶつかります。しかし、その困難を乗り越えた人だけが真の成功を手に入れることができるのです。
今、あなたが何故シナジーに参加したのか、その理由について考えてみてください。目を閉じて、あなたの夢をはっきりとイメージしてください。あなたの家族ともっと一緒に時間を過ごしたい、というのがあなたの夢ですか？　もっと自由な時間が欲しい、というのが夢ですか？　その時間が手に入ったらあなたは何をしたいですか？
新しいことをするために、日常の出費の支払いのために、休暇を楽しむために、あるいは教育や老後のために、もっと収入を増やしたいですか？　あるいは、今の仕事の収入以上を将来シナジーから得たいと思いますか？　雇われて会社に勤めるのではなく、自分で自分のビジネスをしてみたいと考えていますか？
あなたが考えている目的が、このビジネスを成功させる原動力なのです。その目的に合わせてゴールを設定することが、あなたの集中力を増し、決意を強くしてくれます。統計では、メンバーが一人の新しいメンバーをスポンサーするために、平均１０人の人達にアプローチしています。成功するメンバーが共通に持っているものとは、９つの「NO」よりも大きな、１つの「目標」なのです。
 私は何故、シナジー・ビジネスをしているのだろうか？
シナジーをやっている確かな理由を全部書き出してみてください。 
____________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________


あなたのゴールを設定しましょう
ここまで、あなたがシナジーのメンバーになった理由を聞いてきました。その理由が、これからビジネスを育ててゆく原動力になります。その目的に合わせてゴールを設定することが、あなたの集中力を高め、決意を強くしてくれます。あなたの人生における目標や、経済的な目標を達成するためには、その目標を明確に決めることが重要です。ほとんどの人が、人生で本当に何を得たいのかをわからずに毎日を過ごしています。何を得たいかが判らなければ、人はどのようにして夢を実現できるというのでしょう。
ゴール設定というプロセスは、あなたのビジネスを育ててゆくための重要な部分です。その目標を文章にすると、あなたの行動がより鮮明に見えてきます。目標を設定する時に、覚えておいていただきたいのは、S-M-A-R-T なゴールを作ることです。ゴールを文章にしてゆくことによって、それがあなたの心の中に無意識にプログラミングされてゆきます。文章にしないと、ご自分でそれが何だったのかが確かでなくなり、あるいは、それを達成しようという決意につながらないのです。
“S” 『具体的に』の　SPECIFIC です。例えば、「６ヶ月以内に、月収２５万円にしたい。」 

“M” 『測ることができる』の MEASURABLE です。達成できたかどうかを知るためには、計測できなければなりません。 

 “A” 『合意している』の AGREED UPON 。あなたのゴールについて、あなたのスポンサーも理解してサポートしてもらうためです。

 “R” 『現実的な』の REALISTIC です。あなたが到達できる現実的なゴールで、達成したときに満足感を感じられるものであると同時に、達成するために努力が必要で、意味のある高さのゴールでなくてはなりません。またあなたが費やそうとしている時間と努力で達成できるような現実的なものである必要があります。成功が実感できることが大切です
 “T” 『時間設定』の TIMETABLE です。ゴールには必ず、いつまでに達成するという目標を入れてください。SMART ゴールの設定が完成できたら、それを実現するチャンスは非常に大きくなります。 

SMART ではないゴールの例：　「私は金持ちになりたい。」
SMART なゴールの例：　「２００６年２月１５日（今から一年後）までに月収５０万円を達成したい。このゴールを達成するために、私は１週間に１５時間の時間を使いたい。」
さあ、あなたの SMART ゴールを書き出してください。
________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

ゴール・シュミレーション・ワークシート
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    氏名: _____________________________		


    電話番号. _________________________





	Email: ____________________________
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１ヶ月目のゴール





  				アクション・プラン：


   __________ 		


     目標達成日：


    		  


￥____________


     目標収入：





２ヶ月目のゴール





  				アクション・プラン：


   __________ 		


     目標達成日：


    		  


￥____________


     目標収入：





６ヶ月目のゴール





  				アクション・プラン：


   __________ 		


     目標達成日：


    		  


￥____________


     目標収入：





３ヶ月目のゴール





  				アクション・プラン：


   __________ 		


     目標達成日：


    		  


￥_____________


     目標収入：





５年後のゴール





  				アクション・プラン：


   __________ 		


     目標達成日：


    		  


￥____________


     目標収入：





１年後のゴール





  				アクション・プラン：


   __________ 		


     目標達成日：


    		  


￥_____________


     目標収入：








PAGE  
1

